A LA HORA DE COMPRAR |

UN COCHE

A la hora de adquirir un vehiculo existen muchas posi-
bilidades. Podemos comprarlo nuevo, kilbmetro-cero,
semi-nuevo, de ocasion o de segunda mano. Una gran
oferta ante la que la persona que lo compra debera
decidirse segun las necesidades.

Arrate Diez
Los vehiculos que compramos
nuevos, el concesionario los ad-
quiere, se cubren los tramites
administrativos (Hacienda, Tra-
fico...), se matriculan y los saca-
mos nuevos del concesionario.
Los llamados kilémetro cero
matricula

son vehiculos que

el propio concesionario y nor-
malmente se usan para cumplir
objetivos de ventas que tienen
marcadas con las diferentes ca-
sas. Estdn sin estrenar pero ma-
triculados. De este modo, tienes
ya un descuento respecto de lo
que costarfa el mismo vehiculo

nuevo. Segtin Luisma Saiz de la
empresa de alquiler de vehiculos
y compra-venta Bizkaikar, “en
ocasiones se engloban como ki-
lémetros cero vehiculos de la di-
rectiva del concesionario e inclu-
so vehiculos llamados demo, que
son vehiculos de demostracion,
para que los clientes puedan
probarlos. Estos también tienen
pocos kilémetros, se consideran
kilémetro cero hasta 10.000 ki-
lémetros aproximadamente.

Un vehiculo semi-nuevo es
un vehiculo que tiene 12 meses
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desde la fecha de matriculacion,
aunque, en algunos casos se con-
sideran semi-nuevos hasta 24
meses. Estos pueden ser del con-
cesionario o de particulares. La
diferencia de precio de un semi-
nuevo a uno nuevo puede oscilar
entre dos mil y cuatro mil euros
de ahorro.

Luisma Saiz apunta que “un
vehiculo de ocasién o vehicu-
lo usado suele ser a partir de
los doce meses (dependiendo
del concesionario). Puede darse
el caso de que los que para un
concesionario son de ocasion,
para otro sean semi-nuevos. El
concepto de ocasién es un cri-
terio de oferta, y se llaman asf
porque son vehiculos que no
tienen mucho tiempo y pueden
estar en buen estado, siendo el
ahorro bastante importante res-
pecto del mismo modelo nuevo”.
Al comprar alguno de estos ve-
hiculos, hay extras que se tienen
que colocar en fabrica, como es
el caso del aire acondicionado,
por ejemplo. Saiz explica que
“también puedes ponerlo des-
pués, pero te sale mucho maés
caro y puede dar més proble-

mas que puesto en fabrica. Adn
asf, la mayorfa de accesorios que
se pueden poner a un vehicu-
lo como son equipo de sonido,
llantas de aleacién...se pueden
colocar en cualquiera de las mo-
dalidades”.

Todos los vehiculos nuevos
tienen dos afios de garantfa de
fabrica. Los vehiculos de kil6-
metro cero asf{ como los semi-
nuevos, normalmente conser-
van esta garantfa. Los de oca-
sién no conservan ya la garan-
tia de fabrica, pero se compran
con algin otro tipo de garantfa.
Sin embargo, los vehiculos de
segunda mano de un particu-
lar no tienen obligacién de te-
ner garantfa. En un concesio-
nario o compra-venta te tienen
que dar una garantfa por escri-
to de, al menos, un ano. “Una de
las ventajas de un concesiona-
rio o compra-venta es la garan-
tia y por lo general, no se van a
arriesgar a vender cualquier co-
che”, anade Saiz.

Las posibilidades son infinitas.
Si se anda muy ajustado de pre-
supuesto para comprar un vehi-
culo nuevo, el semi-nuevo puede

MOTOR MOTORRA

ser una buena alternativa, ain
tiene garantfa de fabrica, estd
poco usado y ahorras mucho di-
nero. Saiz asegura que “no es lo
mismo comprar un coche que
tenga 150.000 kilémetros que
uno de 15.000”. Los vehiculos
semi-nuevos son practicamente
nuevos, en principio, pero todo
depende de quién lo haya usa-
do, al igual que los que venden
los particulares. “Yo conozco un
caso, por ejemplo, de un vehiculo
que con siete meses habfa estado
cuatro en el taller, ya que la per-
sona que lo habfa utilizado cada
vez que lo sacaba del taller tenfa
un golpe y de nuevo iba al taller”
advierte Saiz.

Se trata de ver las necesidades
que tenemos, asf como las posi-
bilidades econémicas. “A veces se
compran vehiculos sin pensarlo
bien, como por ejemplo, ahora
que estdn de moda los diesel, y
tal vez para el uso que se le va
a dar o incluso el mantenimien-
to, no compensan” dice Saiz. Es
conveniente que cada persona
sopese los pros y contras antes
de tomar la decisién de cambiar
o comprar un vehiculo.

éCoche nuevo o de ocasién? Comviene sopesar los pros y los contras




